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PORTE APERTE AI PARTNER NELLA  
NUOVA SEDE DI PFU FUJITSU

Cresce l’im-
p o r t a n z a 
del mercato 
italiano per 
PFU, società 
del gruppo 
Fujitsu, e a 
dimostrarlo 
la recente 
i n a u g u r a -
zione della nuova sede di Milano av-
venuta in presenza del management 
giapponese (tra cui il President and 
Representative Director PFU, Kiyo-
shi Hasegawa). Un evento che ha 
riunito diverse figure manageriali di 
rilievo che hanno potuto raccontare 
le novità e gli obiettivi che la società 

si è posta 
per rag-
giungere i 
nuovi tra-
guardi di 
business. 
All’interno 
della nuo-
va sede 
è stata 

predisposta una Knowledge Suite, 
come quella già presente nel Regno 
Unito, dove si possono svolgere ri-
unioni, seminari, dimostrazioni e 
presentazioni prodotto ma anche i 
corsi destinati alla formazione.
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Il management di PFU

Cresce l’importanza del 
mercato italiano per 

PFU, società del gruppo 
Fujitsu, e a dimostrarlo la 
recente inaugurazione del-
la nuova sede di Milano 
avvenuta in presenza del 
management giappone-
se (tra cui il President and 
Representative Director 
PFU, Kiyoshi Hasegawa). 
Un evento che ha riunito 
diverse figure manageriali 
di rilievo che hanno potu-
to raccontare le novità e 
gli obiettivi che la società 
si è posta per raggiungere 
i nuovi traguardi di busi-
ness. Innanzitutto la nuova 
sede di Milano (in Viale 
Monza, 259) rappresenta 
un nuovo modello per la 
strategia futura. Si tratta 
di uno spazio che la società 
vuole destinare a stimola-
re e favorire la collabora-
zione e la comunicazione 
con i partner. «Vogliamo 
sviluppare un approccio 
al mercato che sia di tipo 
consulenziale per aiutare e 
supportare i nostri partner 
nel soddisfare le esigenze 
del cliente spingendoli non 
solo a vendere dei prodot-
ti ma una soluzione più 

completa» spiega Mike 
Nelson, Vice President di 
PFU (EMEA). Una strategia 
con cui la società vuole sot-
tolineare la propria capa-
cità di proporsi in qualità 
di “solution integrator” in 
grado di favorire il suppor-
to dell’intero processo di 
scansione documentale. 
All’interno della nuova 
sede è stata predisposta 
una Knowledge Suite, 
come quella già presente 
nel Regno Unito, dove si 
possono svolgere riunio-
ni, seminari, dimostrazioni 
e presentazioni prodotto 
ma anche i corsi destinati 
alla formazione. Lo spazio 
include una lavagna elet-
tronica intelligente e un 
sistema audio video pro-
fessionale, a disposizione 
di tutti i partner aderenti 
all’Imaging Channel Pro-
gram a un costo promo-
zionale. Lorenzo Tode-
schini, Regional Head 
of South Region di PFU 
(EMEA) nel corso dell’inau-
gurazione ha spiegato: «La 
nuova Knowledge Suite è 
per noi un valore aggiun-
to e sarà un luogo dove i 
nostri ospiti del mercato 

dell’acquisizione documen-
tale saranno benvenuti e a 
proprio agio. La possibilità 
di tenere corsi di forma-
zione e riunioni offrirà ai 
nostri Imaging Channel 
Partner e ISV l’opportunità 
di incontrarsi, confrontar-
si e condividere le proprie 
esperienze.»
La società ha reso dispo-
nibili anche due nuovi 
prodotti che fanno parte 
della fi Series in grado 
di scansionare fino a 40 
pagine al minuto. I due 
nuovi modelli di scanner 
documentale sono il Fujitsu 
fi-7140 e il Fujitsu fi-7240 
e rappresentano due solu-
zioni high-end da scrivania 
con performance elevate. 
Klaus Schulz, Manager 
Product Marketing EMEA 
di PFU spiega che i due 
modelli uniscono «il design 
compatto alla velocità di 
scansione disponibile sul-
la propria scrivania. Sono 
destinati alle imprese 
che stanno espandendo o 
migliorando la gestione dei 
documenti e dei processi di 
archiviazione».
Le funzionalità elevate dei 
due scanner sono fornite 

STRATEGIE

Porte aperte ai partner nella  
nuova sede di PFU Fujitsu 
Taglio del nastro per la nuova location di 
Milano pronta ad accogliere i partner e 
stimolare la collaborazione. Disponibili anche 
due nuovi  

dal processore GI che con-
sente anche la correzione 
automatica delle immagini 
trasformabili in un'ampia 
tipologia di file. Altre carat-
teristiche sono il raddriz-
zamento automatico dei 
documenti e il sensore ad 
ultrasuoni che previene il 
caricamento di due o più 
pagine contemporanea-
mente per evitare problemi 
nel processo di acquisizio-
ne. Inoltre i nuovi scanner 
hanno una funzionalità 
che consente di protegge-
re i documenti più fragili e 
delicati, oltre alla capacità 
di acquisire cartoncini (27-
413g/m2) e carte plastiche 
durante la stessa operazio-
ne di scansione.
Come gli altri dispositivi 
della linea Fujitsu fi Series 
anche questi sono gesti-
ti attraverso il software 
PaperStream, che offre 
un’elevata qualità di acqui-
sizione, anche di diversi 
tipi di documenti. Attraver-
so PaperStream Capture, 
invece, gli utenti possono 
personalizzare il percorso 
dei documenti nel processo 
di acquisizione aziendale.
	  � Paola Saccardi
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CIE telematica ha illu-
strato alle aziende sue 

clienti, assieme a RAD di 
cui è partner storico e rap-
presentante in Italia (per 
l'intero portfolio di tecno-
logie per reti in rame e in 
fibra ad alta capacità), le 
proprie strategie nel cam-
po delle reti di accesso, sia 
fisse che mobili. L'incontro 
con le aziende si è svolto 
nello scenario  della rinno-
vata Villa Reale di Monza. 
Campo specifico in cui CIE 
Telematica si è specializ-
zato ed opera sul mercato 
con il supporto del portfolio 
di RAD è quello delle reti 
di accesso. Adeguare una 
infrastruttura di rete che 
è stata ideata  anche un 
decennio addietro non è 
però cosa semplice, soprat-
tutto per quanto riguarda 
in modo specifico la parte 
di rete di accesso. Infatti, 
quando si sono stese le reti 
ottiche per le dorsali, l'ele-
vato numero di fibre gene-
ralmente installate prima, 
e lo sviluppo della tecno-
logia WDM poi, ha fatto 
sì che raramente si ponga  
il problema di capacità di 
banda disponibile a livello 

di dorsale. Ben diverso, 
evidenzia Luigi Meregal-
li, general manager di CIE 
Telematica e uno dei fon-
datori della società attiva 
da oltre vent'anni, è però 
la realtà che si riscontra a 
livello di rete di accesso, 
dove le connessioni xdsl 
sono generalmente datate, 
le connessioni in fibra poco 
diffuse e le velocità fruibi-
li non più al passo con le 
esigenze degli utenti finali, 
siano essi privati o aziende.

Soluzioni per il "Service 
Assured Access" 
Il problema di come rin-
novare la rete di accesso 
è stato affrontata da CIE 
Telematica e da RAD in 
modo pragmatico e con 
una selezione di prodotti 
di rete che permettono di 
far convivere  le tecnologia 
di generazione preceden-
te, compreso le classiche 

TDM, con le reti IP di nuo-
va generazione. «Abbiamo 
oltre vent'anni di esperien-
za nel settore delle reti di 
accesso e con RAD abbia-
mo certificazioni di abilita-
zione di primo grado che ci 
permettono di  ideare, svi-
luppare, installare e manu-
tenere le soluzioni in rame 
o in fibra, su rete fissa o 
mobile di qualsiasi tipo e 
complessità», ha spiegato 
Luigi Meregalli. 
Il portfolio di clienti e di 
realizzazioni su cui CIE 
Telematica basa la propria 
esperienza spazia dalla 
PA alla Difesa, alle Public 
Utilities e comprende reti 
ATM, PDH/SDH, Sonet, 
sino alle IP/MPLS.
Quando si passa dall'ero-
gare servizi al pubblico 
di tipo best effort, come 
classicamente è stato per 
Internet, alla erogazione di 
servizi alle aziende, si pone 

STRATEGIE

Da CIE e RAD reti di accesso SDN 
di nuova generazione 
Un accesso ad alta velocità e ovunque ci si trovi è 
l'aspetto critico di una rete. CIE Telematica e RAD  
hanno realizzato un portfolio che  risolve il problema

il problema degli SLA da 
sottoscrivere contrattual-
mente e di conseguenza, 
sul come rendere le reti 
in grado di permettere 
l'erogazione di servizi su 
base end-to-end in base 
al contratto sottoscritto. 
È un'esigenza a cui RAD e 
CIE hanno risposto con le 
soluzioni SAS, acronimo di 
Service Assured Access. 
Due le strade lungo cui si 
sono mosse CIE e RAD. Da 
una parte con lo sviluppo di 
soluzioni in gado di suppor-
tare le nuove esigenze per 
le reti di accesso in rame 
e ottiche, per quelle mobi-
li LTE e LTE-A e per la vir-
tualizzazione delle funzioni 
della rete. Dall'altra con lo 
sviluppo di apparati add-on 
che permettono di adegua-
re le caratteristiche della 
parte di accesso "datata" 
rendendola adeguata e 
gestibile secondo i nuovi 
standard di rete e criteri di 
erogazione dei servizi su 
base end-to-end.
I diversi apparati delle 
famiglie del portfolio RAD, 
permettono di realizzare 
soluzioni di accesso anche 
molto complesse. Com-
prendono tra le altre piat-
taforme per ambienti ibridi 
TDM e Ethernet, per il TDM 
su reti a commutazione di 
pacchetto, per servizi VPN, 
sino a soluzioni di connet-
tività per infrastrutture 
cloud.
	  � Giuseppe Saccardi
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Sull'onda di un utilizzo 
sempre più capillare di 

smartphone  e tablet nelle 
imprese, sta emergendo 
sempre più forte da par-
te degli utenti aziendali 
l'esigenza di stampare 
direttamente dai disposi-
tivi mobili. Lo evidenzia un 
nuovo studio di IDC con-
dotto a livello mondiale su 
oltre 22 mila utenti finali.
Secondo IDC, i vantaggi 
che le aziende otterreb-
bero sfruttando questa 
opportunità sarebbero 
enormi, in virtù del nume-
ro sempre più grande di 
mobile worker (utenti 
basati in ufficio, sul cam-
po o a casa che utilizzano 
almeno un device mobile 
per scopi lavorativi) alle 
proprie dipendenze. IDC 
calcola che già oggi questi 
rappresentino il 55% (più 
di 12 milioni di persone) 
della forza lavoro in Italia 
e che arriveranno a esse-
re il 73% (17 milioni) nel 
2018.

Cresce il valore del 
mobile printing
Stando ai risultati della 
ricerca, per il 75% degli 

utenti aziendali il valore 
di business della stampa 
da dispositivo mobile è 
equivalente a quello della 
stampa da pc. Per il 15% 
è addirittura superiore. Tra 
i principali benefici elen-
cati dagli utenti citiamo 
lavelocità di revisione dei 
documenti, la customer 
satisfaction, il numero di 
transazioni eseguite e infi-
ne il numero di nuovi clien-
ti acquisiti.
Purtroppo, evidenzia IDC, 
in molte aziende la stam-
pa diretta da smartphone/
tablet non è ancora sup-
portata. Questo comporta 
che solo il 56% degli utenti 

appar te -
nenti al 
c a m p i o -
ne si dica 
soddisfat-
to. L'indagine rivela che 
ben il 35% degli utenti 
smartphone e il 34% degli 
utenti tablet non riescono 
a stampare  in azienda.
«Il valore di business del-
la stampa da dispositivo 
mobile è chiaro, tuttavia 
l'adozione di questo pro-
cesso a livello aziendale 
è ancora poco diffuso e 
conosciuto» sottolinea 
Sergio Patano, research 
& consulting manager di 
IDC Italia. 

TENDENZE

Mobile printing, cresce l'interesse degli utenti 
aziendali 
L'uso di smartphone e tablet nelle imprese fa crescere l'esigenza  
e i vantaggi della stampa da device mobile. Ancora poche  
le aziende pronte a supportarlo

La stampa in mobilità è 
comunque destinata ad 
aumentare «proprio in vir-
tù del fatto che le aziende 
non potranno continuare 
a ignorare le richieste dei 
mobile worker e le oppor-
tunità di sviluppo del 
business, anche e soprat-
tutto alla luce dei proget-
ti in corso di innovazione 
digitale legati ai processi 
documentali» aggiunge 
Patano.
Lo studio indica infatti che 
non solo gli utenti azien-
dali che già stampano da 
smartphone e tablet si 
aspettano di incrementa-
re la quota di documenti 
stampati da mobile (dal 
20% di adesso al 30% in 
tre anni), ma che l'intero 
mercato del mobile prin-
ting crescerà a doppia 
cifra nei prossimi tre anni. 
IDC infine stima che le 
pagine stampate da smar-
tphone e tablet saranno 
oltre 240 miliardi nel 2016. 
	  � Giuseppe Saccardi

MICROSOFT DYNAMICS NAV 2016

Nell'ambito delle sue iniziative di prodotto volte a favorire una 
crescente produttività aziendale, Microsoft ha annunciato la di-
sponibilità di Microsoft Dynamics NAV 2016. Si tratta di una so-
luzione ERP che Microsoft ritiene ideale per le PMI, soprattutto 
perché veloce da implementare e semplice da usare.
Tra le nuove funzionalità presenti nella versione 2016 di Micro-
soft Dynamics NAV vi sono funzionalità mobile, servizi cloud e 
l'interoperabilità con Microsoft Azure, Microsoft Dynamics CRM 
e Office 365. 
Con Dynamics NAV 2016 Microsoft vuole supportare in partico-
lare le piccole e medie aziende nell'accrescere la propria compe-
titività sul mercato mettendo loro a disposizione uno strumento 
che permetta di semplificare i processi e fornire attraverso il 
cloud costanti aggiornamenti su qualsiasi dispositivo.





9
P A R T N E R S flip

Red Hat ha annuncia-
to una nuova offerta 

di servizi di Training and 
Certification, con i quali le 
aziende possono migliora-
re le competenze ed espe-
rienze dei professionisti 
IT sulle cloud OpenStack 
distribuite dal vendor.
La nuova offerta com-
prende una certificazione 
OpenStack di livello IT 
engineer, chiamata Red 
Hat Certified Engineer 
(RHCE) su Red Hat Open-
Stack, con il relativo esa-
me omonimo (EX310), oltre 
a un altro corso sempre 
di livello IT engineer, Red 
Hat OpenStack Admini-
stration III (CL310).
Per ottenere la certifica-
zione RHCE su Red Hat 
OpenStack è necessario 
superare l’esame EX310, 
hands-on e basato sulle 
performance, e l’esame 
RHCSA su Red Hat Open-
Stack (EX210). Con questa 
certificazione il professio-
nista è in grado di inte-
grare lo storage Red Hat 
Ceph nei servizi principali 
di OpenStack e di utilizzate 
le funzionalità avanzate di 
networking di OpenStack 

Neutron. Red Hat Open-
Stack Administration III 
(CL310) è invece un corso 
di proseguimento rispet-
to a Red Hat OpenStack 
Administration (CL210), 
che copre i contenuti di 
OpenStack Administration 
I e II. CL310 è un corso di 
quattro giorni, con una 
consistente componente di 
laboratorio. In particolare 
il corso è focalizzato sullo 
storage Red Hat Ceph e 
sul networking Neutron, e 

permette ai Senior Admi-
nistrator di OpenStack di 
estendere un proof of con-
cept o progetto pilota di 
produzione con un focus 
su cloud storage e networ-
king.
Il nuovo corso OpenStack 
Administration III è offerto 
come training tradiziona-
le in aula, aula virtuale e 
training self-service attra-
verso Red Hat Online Lear-
ning. Inoltre, il nuovo corso 
è disponibile attraverso 

STRATEGIE

Nuove certificazioni su OpenStack  
da Red Hat 
Due nuove certificazioni di livello IT engineer per 
migliorare le competenze delle aziende sulle cloud  
OpenStack del vendor

la Red Hat Learning Sub-
scription, un modello di 
abbonamento annuale 
lanciato recentemente che 
permette accesso illimi-
tato al completo portfolio 
Red Hat di contenuti di 
formazione. Questa sot-
toscrizione è pensata per 
aiutare i clienti a rendere 
più semplice e veloce l’in-
serimento di nuovo perso-
nale, l’adozione di nuove 
release di OpenStack e il 
training incrociato su più 
prodotti in modalità on-
demand.
Oltre a questa offerta a 
livello engineer, Red Hat 
ha anche lanciato il cor-
so Red Hat OpenStack 
Technical Overview 
(CL010). Si tratta di un cor-
so gratuito, della durata di 
2 ore, online e on-demand 
basato su una serie di bre-
vi video che aiutano i clien-
ti a comprendere meglio 
le basi tecnologiche della 
piattaforma Red Hat Enter-
prise Linux OpenStack. Può 
anche essere utilizzato 
come preparazione al cor-
so CL210, ed è possibile 
registrarsi sul sito web di 
Red Hat. 	�  P.S.

Deloitte Consulting si certifica sulla suite 
Accelerate

Specializzata in tecnologia per il procurement, SynerTrade ha rila-
sciato la certificazione per la suite Accelerate a Deloitte Consulting, 
che offre servizi professionali alle imprese. L’accordo fa parte di  
un programma di certificazioni e partnership a cui SynerTrade sta 
lavorando per rafforzare la propria presenza sul mercato e soste-
nere la crescita dell’azienda in Italia e nel mondo. Il programma 
mira a diffondere la conoscenza sulla suite di SynerTrade presso i 
principali attori del Procurement (società di consulenza, esperti del 
settore e così via) per creare dei centri di competenza da coinvol-
gere nei diversi progetti dell’azienda. 
Grazie alla certificazione ottenuta Deloitte Consulting potrà mo-
strare ai propri clienti le funzionalità della tecnologia di SynerTrade 
nella gestione dei progetti legati al Procurement. 
«Siamo onorati che Deloitte Consulting abbia deciso di approfon-
dire la conoscenza di SynerTrade, perché è la dimostrazione che 
siamo uno dei principali attori del mercato internazionale del Pro-
curement - ha commentato Sergio Perego, Country Manager di 
SynerTrade Italia -. Le aziende italiane potranno ora contare su 
un partner indipendente in grado di illustrare tutti i benefici della 
nostra piattaforma.»
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ACCORDI
Da Bludis le soluzioni 
di e-mail security di 
Libraesva 
Il distributore a valore 
aggiunto Bludis, presente 
da oltre 14 anni nel 
mercato IT, ha siglato un 
accordo per la diffusione 
sul mercato italiano della 
gamma di soluzioni ESVA 
(Email Security Virtual 
Appliance ) di Libraesva.
Questo accordo per 
noi è molto importante 
perché proponiamo al 
mercato italiano un brand 
nazionale che per la sua 
tecnologia ha ricevuto 
prestigiosi riconoscimenti. 
La soluzione di Libraesva 
è stata appositamente 
pensata e implementata 
per intercettare in 
maniera efficace casi di 
spam e phishing indirizzati 
in maniera specifica al 
nostro paese e in più 
di un’occasione si sono 
dimostrati all’altezza del 
loro compito sventrando 
attacchi a note 
compagnie italiane” ha 
spiegato Marco Finocchi, 
Business Unit Manager 
Security, Education & 
Communication di Bludis.
Sviluppata per la 
protezione della posta 
elettronica ESVA è un 
prodotto scalabile, che 
fornisce protezione contro 
spam, virus malware, 
phishing, trojan e altri 
contenuti indesiderati. 
L’email content gateway 

ESVA rappresenta la 
soluzione top di gamma 
della società Libraesva e 
garantisce la protezione 
e il controllo della rete 
aziendale e mobile, 
supportando le esigenze 
di sicurezza di aziende e 
ISP di fascia alta.

ACCORDI
Alias distribuisce le 
soluzioni di Epygi per 
la Pmi 
Epygi Technologies, 
fornitore di IP-PBX e 
Gateway per  le esigenze 
telefoniche delle piccole 
e medie imprese, ha 
siglato un accordo di 
distribuzione con il 
distributore a valore Alias 
specializzato nell'ambito 
del VoIP, della sicurezza, 
del networking storage e 
del backup. L’offerta del 
vendor prevede una linea 
di prodotti che si chiama 
QX ed è costituita da tre 
sistemi IP PBX e quattro 
gateway. I prodotti IP PBX 
QX sono completamente 
installabili su rack. A 
seconda del modello 
possono gestire fino a 48 
(QX50), 200 (QX200) e 
2.000 (QX2000) interni 
con rispettivamente 16, 
64 e 300 telefonate 
contemporanee.
I gateway QX integrano la 
configurazione automatica, 
un firewall e un router 
VPN. Sono compatibili 
SIP, e possono essere 
utilizzati per aggiungere 
porte supplementari di 

tipo FXO, ISDN, FXS, E1 ad 
uno qualsiasi dei PBX IP 
di Epygi o PBX IP di altri 
produttori. 
L'integrazione di un Epygi 
QX Gateway con qualsiasi 
QX IP PBX consente 
al Gateway di essere 
configurato e gestito 
direttamente dalla GUI dell’ 
IP PBX . 

ACCORDI
Aruba apre la 
divisione per i 
business partner
Il Gruppo Aruba ha 
annunciato la nascita 
della nuova divisione 
Aruba Business 
strutturata e pensata 
appositamente per 
supportare i business 
partner nel mercato 
dell’IT e del Web. Ne 
parlerà durante la storica 
manifestazione Smau che 
si terrà a Milano dal 21 al 
23 ottobre.
Aruba Business si 
propone come punto di 
riferimento per chi cerca 
un partner tecnologico 
affidabile grazie al quale 
poter sviluppare la 
propria offerta verso 
i clienti. Il Programma 
Aruba Business è 
indirizzato a system 
integrator, Web master, 
sviluppatori, software 
house, Web agency o 
consulenti IT interessati 
sia a rivendere le soluzioni 
offerte, sia a utilizzarle per 
lo sviluppo di servizi da 
offrire all’utenza. 

TURNOVER
Nuove nomine in 
Microsoft Italia
Microsoft Italia ha 
annunciato la nuova 
nomina di Massimiliano 
Ortalli nel ruolo di Direttore 
della divisione Dynamics 
della filiale italiana, a 
riporto di Vincenzo 
Esposito, Direttore della 
Divisione Pmi e Partner 
di Microsoft Italia. Prima 

di questo nuovo incarico 
Ortalli ha ricoperto il 
ruolo di Direttore dell’area 
Partner di Microsoft Italia 
con l’obiettivo di accelerare 
lo sviluppo del business 
dei partner. L’esperienza 
in Microsoft è arrivata 
dopo aver passato sedici 
anni in SAP dove ha 
ricoperto diversi ruoli con 
responsabilità crescenti. 
Microsoft ha annunciato 
anche un’altra nomina, 
quella di Francesca Giudice 
a Direttore dell’area 
Partner in Italia con il 
compito di coordinare le 
partnership della società 
promuovendo lo sviluppo 
del business dei partner. 



DIVENTA
PARTNER KASPERSKY

PROPONI LE MIGLIORI SOLUZIONI IT

AUMENTA IL TUO FATTURATO

PARTECIPA AD UN ESCLUSIVO PROGRAMMA DI INCENTIVI

REGISTRATI SU WWW.KASPERSKYPARTNERS.EU

per aziende di tutte le dimensioni ed esigenze

con costanti guadagni e margini più alti

che riconosce la tua fedeltà e il successo come nessun altro 
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