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Computer Gross sigla per la 
distribuzione di Ctera Networks
Le soluzioni Ctera inserite nel segmento storage, 
infrastruttura e sicurezza di Computer Gross, che 
rafforza, così, la presenza nel settore del Cloud Storage 
Enablement.� a pagina 05

arrow PROIETTATA AL FUTURO 
PENSANDO ALLE NUVOLE

Il tradizionale appuntamento della Ar-
row University con 32 vendor presen-
ti è stata l'occasione per parlare dello 
stato del mercato, in particolare per il 
settore delle infrastrutture e della sicu-
rezza, ambiti storici coperti da Arrow 
in Italia. 
Negli ultimi 5 anni il calo complessivo dei 
reseller, dovuto certamente alla crisi, ha 
reso evidente la necessità di aumentare 
l'efficienza e valorizzare le competenze, 
e ha portato alcune aziende a fondersi, 
come ha spiegato Federico Marini, Ma-
naging Director di Arrow Ecs Italia.
� a pagina 03
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LE OPPORTUNITA PER IL CANALE 
SECONDO AVNET: IOT E M2M
Craig Smith, Director IoT & Analytics di Avnet, esplora 
il vero potenziale di fatturato e di crescita per il canale 
generato da IoT e M2M.� a pagina 06
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XGen endpoint security 
è il nome della nuova 

soluzione di sicurezza per 
gli endpoint introdotta da 
Trend Micro che si carat-
terizza per un approccio 
innovativo al modo di indi-
viduare e applicare tecno-
logie di difesa per proteg-
gere l’attività degli utenti 
su desktop fisici e virtuali, 
laptop e dispositivi mobile.
Questa soluzione abbi-
na tecnologie di machine 
learning con soluzioni di 
protezione dalle minacce, 
salvaguardia dei dati, con-
trollo delle applicazioni, 
prevenzione delle vulne-
rabilità e cifratura. In tal 
modo è in grado di applica-
re in maniera intelligente 
la tecnologia più adeguata, 
al momento corretto.
Questo tipo di protezione 
viene ritenuto essenziale 
da Trend Micro, in consi-
derazione del modo con 
cui gli attacchi agli en-
dpoint si sono evoluti nel 
corso degli ultimi anni. 
Se, infatti, in precedenza 
le uniche preoccupazioni 
erano i malware e lo spam 
ora, sempre più spesso, gli 
attacchi sono più insidiosi, 
sfruttano tecniche di social 
engineering, meccanismi 
di phishing e sono sempre 
più frequentemente realiz-
zati ad hoc per colpire in 
modo mirato uno specifico 
target anziché rivolgersi in 
modo indifferenziato ver-
so qualsiasi obiettivo che 

25 ANNI
DI SSD SANDISK®

SanDisk ha lanciato il primo SSD già nel lontano 1991. La sua capacità 
era di soli 20MB ed aveva un costo di $ 1.000, $ 50 per ogni MB!

Si parla di molto tempo fa. Produciamo, infatti, SSD da così tanti anni 
che quando abbiamo iniziato il web non esisteva ancora…che quq ando abbiamo iniziato il web non esisteva ancora…

Le unità SSD continueranno ad essere le soluzioni di storage preferite da sempre più persone. 
Quando si parla di performance, le unità SSD sono sicuramente il riferimento rispetto 

all’alternativa hard disk* e ed è per questo che segneranno il futuro a medio-lungo termine.

Il World Wide Web viene aperto per 
la prima volta al grande pubblico

Nasce YouTube con la sua piattaforma 
di video sharing e viewing community

SanDisk entra nell’indice NASDAQ-100 
diventando una delle maggiori 100 
imprese non-fi nanziarie quotate nel 
mercato borsistico

SanDisk presenta le unità SSD da 1,8” e 2,5” 
per i notebook, una valida alternativa agli 
hard disk

Apple presenta l’iPhone

Nascono i telefoni con sistema 
operativo Android OS

Per le TV 3D viene trasmesso in 
diretta per la prima volta nella storia 
il primo evento sportivo in 3D

Viene lanciata l’unità SSD SanDisk 
ReadyCache®, una soluzione dedicata 
al caching che abbina l’unità SSD al già 
esistente hard disk permettendo di aumentare 
notevolmente velocità e performance

SanDisk lancia Optimus Max™ SSD, la prima 
unità SSD Enterprise SAS da 4TB

Viene lanciata l’unità SSD portatile 
SanDisk Extreme® 900

SanDisk svela l’unità SSD M2 single sided da 1 TB 
più sottile al mondo

In rete sono on line oltre 1 miliardo 
di siti web

I computer più veloci al mondo sono 
ancora 30 volte meno potenti del 
cervello umano

Viene lanciato il Processore Pentium
Il leggendario Space Shuttle viene lanciato 
nello spazio con un SSD a bordo chiamato 
con il nome in codice “Rainbow”. La solidità e 
la robustezza dei supporti di memorizzazione 
fl ash li rendono strumenti ideali per le 
applicazioni più estreme.

Sony lancia la console di gioco 
PlayStation

SanDisk lancia il primo SSD, una unità da 
20MB e 2,5” che IBM utilizza per sostituire 
l’hard disk nel ThinkPad
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*Rispetto agli hard disk SATA 7.200 RPM da 2,5”. In base alle specifi che pubblicate e a test interni utilizzando i punteggi PCMark Vantage. 
© 2016 Western Digital Corporation o società affi liate. Tutti i diritti riservati.
SanDisk, SanDisk Extreme e SanDisk RaedyCache sono marchi commerciali di Western Digital Corporation o società affi liate, registrati negli Stati Uniti o in altri Paesi. Optimus Max è un marchio 
commerciale di Western Digital Corporation o società affi liate. Tutti gli altri marchi commerciali sono di proprietà dei rispettivi titolari. Il robot Android è riprodotto o modifi cato dal lavoro creato e 
condiviso con Google ed è utilizzato in conformità con i termini specifi cati nella licenza di attribuzione Creative Commons 3.0.
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Anche quest'anno Ar-
row University, il tradi-

zionale appuntamento che 
il Vad di Bolzano organizza 
presso il Park Hotel Villa 
Quaranta a Ospedaletto di 
Pescantina, è stata un'uti-
le cartina al tornasole per 
verificare lo stato del mer-
cato, in particolare quello 
delle infrastrutture e della 
sicurezza, che sono gli am-
biti storici coperti da Arrow 
in Italia.
I 32 vendor presenti (su 35 
distribuiti da Arrow), i 45 
appuntamenti tecnologici, i 
600 iscritti, di cui 350 regi-
strati nella prima mattinata 
e almeno un altro centina-
io atteso nel corso della 
giornata, sono numeri si-
gnificativi, i quali, tuttavia, 
non possono rappresentare 
l'atmosfera "produttiva" e 
il clima di convivialità che 
ha alimentato i momen-
ti di business networking 
durante l'evento. Numeri, 
inoltre, che devono scon-
tare un calo complessivo 
dei reseller osservato negli 

ultimi 5 anni, dovuto cer-
tamente alla crisi, ma più 
precisamente alla necessi-
tà di aumentare l'efficienza 
e valorizzare le competen-
ze, che ha portato alcune 
aziende a fondersi, spiega 
Federico Marini, Mana-
ging Director di Arrow Ecs 
Italia. In totale sono circa 
un migliaio le aziende del 
canale che si riforniscono 
presso il distributore.
Oggi, il mercato della sicu-
rezza si mostra in crescita 
(per quanto in un comparto 
IT sofferente, come sotto-
lineato dai dati Assintel) 
e propone tecnologie e 
approcci nuovi. Tra questi 
ultimi si possono includere 
anche i Managed Securi-
ty Service, che in Arrow 
hanno cominciato a spin-
gere, seguiti dalle aziende 
di canale che puntano ad 
aumentare i margini con 
i servizi e, in particolare, 
sulla consulenza.
Novità anche nel portafo-
glio di Arrow: quest'anno a 
Verona, infatti, erano pre-

senti le "new entry" NetApp 
e Splunk, che rappresenta-
no un importante tassello 
per la componente infra-
strutturale, come evidenzia 
raggiante Marini: «Non è 
stato facile chiudere l'ac-
cordo di distribuzione con 
NetApp e Splunk (quest'ul-
tima con esclusiva), che 
danno consistenza all'of-
ferta infrastrutturale. Entro 
un anno dovremo chiudere 
con quel paio di vendor che 
ci mancano per partire con 
un'offerta cloud».
Un passo che non spaventa 
i vertici di Arrow in Italia, 
considerando di poter "im-
portare" l'esperienza che 
Arrow ha e sta maturando 
all'estero, con l'obiettivo 
a medio lungo termine di 
ampliare l'offerta, con un 
modello di riferimento che 
è quello del portafoglio 
europeo costituito dalla 
casa madre. Marini, però, 
non nasconde le difficoltà 
nel chiudere gli accordi a 
livello locale, dove vendor 
storici per Arrow all'estero 

hanno rapporti consolidati 
con la concorrenza in Italia. 
La leva, spiega il manager 
non può che essere il mo-
dello distributivo e la for-
mazione.
In ogni caso, la soddisfazio-
ne è supportata dagli otti-
mi risultati, visto che Ma-
rini si aspetta di chiudere 
l'anno con una crescita a 
due cifre (si parte dagli 88 
milioni dello scorso anno). 
Proprio la componente in-
frastrutturale supporterà 
questa perfomance e pre-
senta maggiori margini di 
crescita per i prossimi anni, 
sempre a detta del mana-
ger. Crescita modesta ma 
crescita anche in termini 
di impiegati con una mezza 
dozzina circa di prossime 
assunzioni.
Come accennato, uno dei 
principali punti di forza ci-
tati da Marini è quello della 
formazione, con i servizi di 
training portati dalla casa 
madre che si sommano a 
quelli storici già di Compu-
terlinks.�

strategie

Arrow proiettata verso il futuro 
pensando alle nuvole
Crescita due cifre, rinforzi per la componente 
infratrutturale, obiettivo cloud. Il distributore cerca e 
trova nuovi ambiti di mercato�  

di Gaetano Di Blasio

Federico Marini -  
Arrow Ecs Italia
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La mobiLity 
fa voLare  

iL business

insider
Gastone Nencini, country manager Trend Micro
Memorizzare i dati nel cloud:  
utile solo se è sicuro

Mitel MiCollab
È la soluzione software di 
Mitel adatta per realizzare 
un’infrastruttura di UCC ed 
erogarne in modo trasparente e 
immediato i relativi servizi.
Comprende gli elementi 
necessari a comporre un sistema 
evoluto di UCC. 
•  Client per i dispositivi mobili 

o desktop che forniscono 
un’esperienza di comunicazione 
uniforme indipendentemente 
dal dispositivo.

•  Portale Web per accedere 
da remoto e da qualunque 
dispositivo alle funzioni core.

•  Servizio di Unified  
Messaging per realizzare  
in modo semplice lo storage  
e il recupero dei messaggi.

•  Servizi di conferenza audio, 
video e Web che indirizzano 
un’ampia varietà di esigenze di 
videoconferenza sia a livello di 
ufficio che in mobilità.

D85 cover ALA90.indd   1 16/03/16   11:48

L’infrastruttura IT delle aziende deve essere adeguata alle priorità 
del business, garantire risultati sostenibili e consentire una continua 
innovazione.

Grazie alle soluzioni Business-Centric Computing è possibile allineare  
la capacità di calcolo alle esigenze aziendali e rendere l’elaborazione  
e l’analisi dei dati più veloce e più efficiente che mai.

Inoltre, Windows Server 2012 R2 garantisce maggiore flessibilità e agilità 
per la virtualizzazione, gestione, archiviazione, connettività di rete, 
infrastruttura desktop virtuale, accesso e protezione dei dati, piattaforma 
Web e applicazioni.

INFO » http://business-datacenter.it.fujitsu.com/
NUMERO VERDE » 800 466 820
E-MAGAZINE » http://tech4green.it

Trasforma l’IT 
con il Business-Centric 
Computing

The Innovation 
Engine

shaping tomorrow with you
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collaborative
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Il Cloud si sta affermando come un modo rapido, flessibile e a costi predeterminabili per 

fruire di infrastrutture e applicazioni IT senza doversi curare del loro aggiornamento e 

gestione. In sostanza, per portare all’esterno dell’azienda la complessità dell’IT e dispor-

re sempre di tecnologie e applicazioni di ultima generazione senza doversi preoccupare 

della loro selezione e integrazione. Il crescente interesse è favorito da svariati fattori, in 

primis la possibilità di concentrarsi sul core business demandando la gestione dell’IT a 

entità terze specializzate che permettono di far leva su economie di scala, la possibilità 

di disporre, soprattutto per le PMI, di infrastrutture sicure e altamente ridondate diffi-

cilmente accessibili al singolo, nonché la rapidità con cui diventa possibile adeguare le 

risorse alle dinamiche di business e del mercato non sempre prevedibili.

Pur in un quadro generale di sua crescita nuovi paradigmi si sono evidenziati, ad esem-

pio l’interesse per un Cloud ibrido che abbina i benefici di un IT on-premise con quelli di 

un Cloud pubblico, l’espandersi del Software as a Service, i servizi di storage e il nascen-

te connubio con l’Internet of Things.

Sono tutti aspetti del Cloud che vengono esaminati in questa edizione del volume, che, dopo 

un’analisi generale dei concetti e una disamina degli economics, ne considera le compo-

nenti, dall’IaaS al SaaS, nonché le strategie e le soluzioni di primari operatori del settore.

Giuseppe Saccardi è autore e coautore di numerosi libri, rapporti, studi e survey nel settore dell’ICT. Ha lavorato in 

società di primo piano nel campo dell’informatica e delle telecomunicazioni nazionali e internazionali, maturando 

una trentennale esperienza nel settore. È laureato in Fisica ed è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia. È 

cofondatore e President di Reportec.

Gaetano Di Blasio ha lavorato presso alcune delle principali riviste specializzate nell’ICT. Giornalista professionista, 

è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia ed è coautore di rapporti, studi e survey nel settore dell’ICT. 

Laureato in Ingegneria, è cofondatore e Vice President di Reportec.

Riccardo Florio ha collaborato con le principali case editrici specializzate nell’ICT. È coautore di rapporti, studi e 

Survey nel settore dell’ICT. È laureato in Fisica ed è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia. È cofondatore 

e Vice President di Reportec
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INFORMATION SECURITY & DATA PROTECTIONCyber security, object Storage, biometria, difesa globale e intelligence per un business always-on
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I dati e le informazioni sono un asset sempre più centrale nella dinamica di business 

aziendale. Una violazione alla loro sicurezza, in termini di riservatezza, integrità e 

disponibilità, provoca danni economici potenzialmente devastanti. Proteggere i dati e, al 

contempo, mitigare il rischio d’impresa sono obiettivi basilari per un imprenditore o un 

consiglio d’amministrazione. Conseguire tali obiettivi implica valutare quanto investire in 

sicurezza, confrontando l’investimento con il risparmio atteso dall’impedire un incidente 

di sicurezza.L’evoluzione delle minacce, la disposizione di tecnologie innovative, l’offerta di servizi ad 

hoc, nonché la trasformazione dell’IT aziendale verso un concetto più allargato di “digital 

technology”, sono tutti elementi da considerare per definire una strategia aziendale per 

la protezione dei dati e dell’impresa stessa
Se, del resto, implementare misure per la protezione del dato è previsto dalle normative 

italiane e internazionali, risulta altresì un elemento imprescindibile in uno scenario 

globale dove la rincorsa di una maggiore competitività, include la capacità di sfruttare 

le opportunità di Internet e delle nuove tecnologie, dalla mobility al cloud, dai big data al 

machine to machine. Ancor di più oggi, nel nuovo mondo “digital” dove non si vendono 

più prodotti ma esperienze.Giuseppe Saccardi è autore e coautore di numerosi libri, rapporti, studi e survey nel settore dell’ICT. Ha lavorato in 

società di primo piano nel campo dell’informatica e delle telecomunicazioni nazionali e internazionali, maturando 

una trentennale esperienza nel settore. È laureato in Fisica ed è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia.  

È cofondatore e President di Reportec.Gaetano Di Blasio ha lavorato presso alcune delle principali riviste specializzate nell’ICT. Giornalista professionista, 

è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia ed è coautore di rapporti, studi e survey nel settore dell’ICT. 

Laureato in Ingegneria, è cofondatore e Vice President di Reportec.
Riccardo Florio ha collaborato con le principali case editrici specializzate nell’ICT. È coautore di rapporti, studi e 

Survey nel settore dell’ICT. È laureato in Fisica ed è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia. È cofondatore 

e Vice President di Reportec
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La videocomunicazione di 3CX
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L’ICT abiliterà lo sviluppo 
sostenibile delle città
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La mobiLity 
fa voLare  

iL business

insider
Gastone Nencini, country manager Trend Micro
Memorizzare i dati nel cloud:  
utile solo se è sicuro

Mitel MiCollab
È la soluzione software di 
Mitel adatta per realizzare 
un’infrastruttura di UCC ed 
erogarne in modo trasparente e 
immediato i relativi servizi.
Comprende gli elementi 
necessari a comporre un sistema 
evoluto di UCC. 
•  Client per i dispositivi mobili 

o desktop che forniscono 
un’esperienza di comunicazione 
uniforme indipendentemente 
dal dispositivo.

•  Portale Web per accedere 
da remoto e da qualunque 
dispositivo alle funzioni core.

•  Servizio di Unified  
Messaging per realizzare  
in modo semplice lo storage  
e il recupero dei messaggi.

•  Servizi di conferenza audio, 
video e Web che indirizzano 
un’ampia varietà di esigenze di 
videoconferenza sia a livello di 
ufficio che in mobilità.
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L’infrastruttura IT delle aziende deve essere adeguata alle priorità 
del business, garantire risultati sostenibili e consentire una continua 
innovazione.

Grazie alle soluzioni Business-Centric Computing è possibile allineare  
la capacità di calcolo alle esigenze aziendali e rendere l’elaborazione  
e l’analisi dei dati più veloce e più efficiente che mai.

Inoltre, Windows Server 2012 R2 garantisce maggiore flessibilità e agilità 
per la virtualizzazione, gestione, archiviazione, connettività di rete, 
infrastruttura desktop virtuale, accesso e protezione dei dati, piattaforma 
Web e applicazioni.

INFO » http://business-datacenter.it.fujitsu.com/
NUMERO VERDE » 800 466 820
E-MAGAZINE » http://tech4green.it

Trasforma l’IT 
con il Business-Centric 
Computing

The Innovation 
Engine

shaping tomorrow with you
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storage

insider
Gastone Nencini, country manager Trend Micro
La sicurezza è mobile

TECHNOLOGY
I vantaggi di delegare con 
l’Hosted Private Cloud di Wiit
Il provider italiano mette a 
disposizione data center ad alta  
affidabilità e certificazioni su 
applicazioni mission critical 

SECURITY 
La sicurezza centrata sui dati di 
Hewlett Packard Enterprise
Un’offerta strutturata incentrata 
sul software contro ogni tipo di 
minaccia

INTERVIEW
Privacy: cosa cambierà
Paola Generali, managing director 
di GetSolution

TRENDS & MARKETS
Digital gender gap,  
la parità è ancora lontana
La ricerca “Donne al cuore 
dell’innovazione digitale”
Assinform
Nel 2015 il mercato digitale è 
cresciuto dell’1%. Nel 2016 prevista 
una crescita dell’1,5%
Le luci e ombre della 
collaboration
Una ricerca di Dimension Data 
evidenzia le incongruenze 
nell’adozione delle tecnologie 
collaborative
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INTERVIEW
Pierpaolo alì, director 
South europe di HPe 
Security
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cIO Survey
La ricerca di NetConsulting Cube evidenzia  
le nuove sfide  p.22
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CASE HISTORY 
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Le soluzioni Samsung Smart Signage a supporto 
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Il Cloud si sta affermando come un modo rapido, flessibile e a costi predeterminabili per 

fruire di infrastrutture e applicazioni IT senza doversi curare del loro aggiornamento e 

gestione. In sostanza, per portare all’esterno dell’azienda la complessità dell’IT e dispor-

re sempre di tecnologie e applicazioni di ultima generazione senza doversi preoccupare 

della loro selezione e integrazione. Il crescente interesse è favorito da svariati fattori, in 

primis la possibilità di concentrarsi sul core business demandando la gestione dell’IT a 

entità terze specializzate che permettono di far leva su economie di scala, la possibilità 

di disporre, soprattutto per le PMI, di infrastrutture sicure e altamente ridondate diffi-

cilmente accessibili al singolo, nonché la rapidità con cui diventa possibile adeguare le 

risorse alle dinamiche di business e del mercato non sempre prevedibili.

Pur in un quadro generale di sua crescita nuovi paradigmi si sono evidenziati, ad esem-

pio l’interesse per un Cloud ibrido che abbina i benefici di un IT on-premise con quelli di 

un Cloud pubblico, l’espandersi del Software as a Service, i servizi di storage e il nascen-

te connubio con l’Internet of Things.

Sono tutti aspetti del Cloud che vengono esaminati in questa edizione del volume, che, dopo 

un’analisi generale dei concetti e una disamina degli economics, ne considera le compo-

nenti, dall’IaaS al SaaS, nonché le strategie e le soluzioni di primari operatori del settore.

Giuseppe Saccardi è autore e coautore di numerosi libri, rapporti, studi e survey nel settore dell’ICT. Ha lavorato in 

società di primo piano nel campo dell’informatica e delle telecomunicazioni nazionali e internazionali, maturando 

una trentennale esperienza nel settore. È laureato in Fisica ed è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia. È 

cofondatore e President di Reportec.

Gaetano Di Blasio ha lavorato presso alcune delle principali riviste specializzate nell’ICT. Giornalista professionista, 

è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia ed è coautore di rapporti, studi e survey nel settore dell’ICT. 

Laureato in Ingegneria, è cofondatore e Vice President di Reportec.

Riccardo Florio ha collaborato con le principali case editrici specializzate nell’ICT. È coautore di rapporti, studi e 

Survey nel settore dell’ICT. È laureato in Fisica ed è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia. È cofondatore 

e Vice President di Reportec
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I dati e le informazioni sono un asset sempre più centrale nella dinamica di business 

aziendale. Una violazione alla loro sicurezza, in termini di riservatezza, integrità e 

disponibilità, provoca danni economici potenzialmente devastanti. Proteggere i dati e, al 

contempo, mitigare il rischio d’impresa sono obiettivi basilari per un imprenditore o un 

consiglio d’amministrazione. Conseguire tali obiettivi implica valutare quanto investire in 

sicurezza, confrontando l’investimento con il risparmio atteso dall’impedire un incidente 

di sicurezza.L’evoluzione delle minacce, la disposizione di tecnologie innovative, l’offerta di servizi ad 

hoc, nonché la trasformazione dell’IT aziendale verso un concetto più allargato di “digital 

technology”, sono tutti elementi da considerare per definire una strategia aziendale per 

la protezione dei dati e dell’impresa stessa
Se, del resto, implementare misure per la protezione del dato è previsto dalle normative 

italiane e internazionali, risulta altresì un elemento imprescindibile in uno scenario 

globale dove la rincorsa di una maggiore competitività, include la capacità di sfruttare 

le opportunità di Internet e delle nuove tecnologie, dalla mobility al cloud, dai big data al 

machine to machine. Ancor di più oggi, nel nuovo mondo “digital” dove non si vendono 

più prodotti ma esperienze.Giuseppe Saccardi è autore e coautore di numerosi libri, rapporti, studi e survey nel settore dell’ICT. Ha lavorato in 

società di primo piano nel campo dell’informatica e delle telecomunicazioni nazionali e internazionali, maturando 

una trentennale esperienza nel settore. È laureato in Fisica ed è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia.  

È cofondatore e President di Reportec.Gaetano Di Blasio ha lavorato presso alcune delle principali riviste specializzate nell’ICT. Giornalista professionista, 

è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia ed è coautore di rapporti, studi e survey nel settore dell’ICT. 

Laureato in Ingegneria, è cofondatore e Vice President di Reportec.
Riccardo Florio ha collaborato con le principali case editrici specializzate nell’ICT. È coautore di rapporti, studi e 

Survey nel settore dell’ICT. È laureato in Fisica ed è iscritto all’ordine dei giornalisti della Lombardia. È cofondatore 

e Vice President di Reportec
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Annunciato l'accordo 
per la distribuzione 

delle soluzioni di Ctera 
Networks, specialista del 
Cloud Storage Enable-
ment. Commenta David 
Baldinotti, General Ma-
nager della Unit Computer 
Gross J.Soft: «L’accordo di 
distribuzione appena for-
malizzato con Ctera va ad 
arricchire la nostra offer-
ta nel segmento storage, 
infrastruttura e sicurezza, 
nell’ottica di proporre ai 
nostri clienti soluzioni an-
cora più complete, com-
petitive e riconosciute per 
la loro qualità e affidabi-
lità».
Nello specifico, Ctera 
mette a disposizione una 
soluzione unificata indi-
rizzata a piccole e medie 
imprese o alle sedi distac-
cate delle aziende distri-
buite, nonché agli utenti 
remoti. Queste realtà po-
tranno gestire dati critici 
per il business efficiente-
mente, grazie all'automa-

strategiE

Computer Gross sigla per la 
distribuzione di Ctera Networks
Le soluzioni Ctera inserite nel segmento storage, infrastruttura 
e sicurezza di Computer Gross, che rafforza, così, la 
presenza nel settore del Cloud Storage Enablement 
di Gaetano Di Blasio

Ctera suite

zione di backup ripristino 
di laptop, workstation e 
server.
La gestione, bafata su file, 
facilita l'accesso mobile 
annullando la distanza tra 
storage locale e storage 
su cloud e garantendo si-
curezza end-to-end e pre-
stazioni ottimizzate.
Più precisamente, grazie 

a Ctera Cloud Storage 
Gateway, i responsabili 
IT possono controllare e 
monitorare centralmente 
i backup di tutti i server 
aziendali, locali e remoti. 
Il salvataggio dei dati può 
avvenire di notte, invian-
do i dati dei server al ga-
teway, che conserva una 
copia on-site replicandola 

poi sul cloud. Si tratta di 
un modello ibrido di ba-
ckup ibrido, che elimina i 
complicati processi per il 
backup off-site su nastro.
“Stiamo assistendo a 
una crescita constan-
te del cloud storage in 
Italia, guidata dalla do-
manda di Public Cloud e 
Private Cloud”, dichiara 
Donato Antonangeli, Re-
gional Director Italia e 
Medio Oriente di Ctera 
Networks, che aggiun-
ge: "Collaborando con 
Computer Gross, siamo 
nella condizione ideale 
per poter offrire agli MSP 
e ai VAR l'opportunità 
di implementare servizi 
cloud storage efficaci e 
remunerativi, basati sulla 
già collaudata tecnologia 
Ctera"

COMPUTER GROSS DISTRIBUISCE DFLABS 
Nuovo accordo in ambito sicurezza per Computer Gross che ha siglato 
un nuovo accordo di distribuzione con DFLabs, azienda specializzata 
in Incident Response, a dimostrazione dell’interesse del distributore 
in questo mercato di riferimento. La tecnologia di DFLabs, IncMan, 
consente di automatizzare alcune operazioni di routine che altrimenti 
i team di sicurezza dovrebbero gestire in maniera manuale perdendo 
tempo che potrebbe essere utilizzato in altre attività. Con IncMan, 
invece, i team di security sono in grado di rispondere efficacemente 
alle intrusioni, attraverso l’automazione di processi e azioni. Come 
spiega la società, IncMan costituisce il fulcro, attraverso il quale 
Prevention e Detection systems possono dialogare in maniera 
automatica, riducendo il tempo di reazione all’incidente. «L’accordo 
di distribuzione appena formalizzato con DFLabs arricchisce 
notevolmente la nostra offerta nel segmento della sicurezza, 
nell’ottica di proporre ai clienti soluzioni sempre più competitive e 
riconosciute per la loro qualità ed affidabilità» ha commentato David 
Baldinotti General Manager della Unit Computer Gross J.Soft.  
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Si parla sempre più 
spesso di Internet of 

Things (IoT), ma ci si chie-
de anche che cosa rap-
presenti concretamente 
in termini di business per 
il canale, e non solo dal 
punto di vista economico 
ma anche sociale.
Pensare che "tutto ciò che 
può essere connesso, sarà 
connesso", osserva Craig 
Smith, Director IoT & 
Analytics per  EMEA di Av-
net Technology Solutions, 
talvolta può risultare un 
po' opprimente, ma ciono-
nostante non si può igno-
rare il fatto che l'Internet 
of Things offrirà grandi 
vantaggi per coloro che 
saranno disposti ad accet-
tare il nuovo scenario che 
si va delineando.
Le opportunità che l'IoT 
apre per la connettività 
delle aziende sono in ef-
fetti enormi. Si ritiene in-

fatti che le imprese siano 
oggi il più grande mercato 
per l'Internet delle cose, 
accanto alla pubblica am-
ministrazione e alla "con-
nected home".
In un recente report, IDC 
rivela, per esempio, come 
l'IoT, ora visto come ele-
mento strategico da parte 
delle aziende, stia guada-
gnando terreno in diversi 
mercati verticali, in parti-
colare nella Shanità, nei 
trasporti e nel settore ma-
nifatturiero.
Dopo aver intervista-
to 2.350 decision maker 
nell'IT e nelle aziende in 
15 paesi, gli analisti han-
no riscontrato che il 73% 
di loro implementeranno 
soluzioni IoT entro i pros-
simi 12 mesi.
Si tratta di una prospettiva 
molto attraente, osserva 
il manager, per le aziende 
alla ricerca di nuovi flussi 
di fatturato, o per i tecno-
logi più attenti, impegnati 

nella scoperta della "next 
big thing".
L'antefatto scatenante è 
che l'avvento di Internet ha 
portato con sé una quanti-
tà impressionante di dati 
tale da lasciar sconcertati 
e l'Internet of Things con-
tribuirà ad aumentare ulte-
riormente questo volume 
di informazioni.
Questa mole di dati deve 
essere elaborata ed ana-
lizzata, quindi applicata 
a situazioni reali e infine 
archiviata in modo sicuro 
e facilmente accessibili. 
Le esigenze di rete e di si-
curezza delle infrastruttu-
re riguardo questo enorme 
volume di informazioni e 
la relativa analisi, costitui-
scono al tempo stesso una 
sfida e una straordinaria 
opportunità per il canale.

Le cinque opportunità 
per il canale
Cinque sono le principali 
opportunità di business 
per il canale derivanti 
dall'IoT e dal protocollo di 
comunicazione Machine-

to-Machine (M2M):
Business analytics - Il 
mondo del lavoro, sebbene 
con le complicazioni dovu-
te a connettività e sicu-
rezza legate a trend come 
Bring Your Own Device 
(BYOD), ha già abbraccia-
to l'IoT, ed è alla continua 
ricerca di nuovi modi per 
sfruttare i big data. Una 
delle opportunità più in-
teressanti è il maggior 
utilizzo di smart device e 
di tool di analisi all'interno 
dell'azienda. Informazioni 
organizzative e operative 
in real time porteranno più 
efficienza sul campo e de-
cisioni più veloci ed effica-
ci da parte dei responsabili 
del business. La produtti-
vità dei dipendenti, un mi-
gliore utilizzo degli asset e 
le efficienze derivanti dalla 
supply chain sono solo al-
cuni dei vantaggi chiave di 
cui beneficeranno le orga-
nizzazioni. Avnet osserva 
in proposito come sia ora 
che il canale esplori più 
a fondo l'area business 
analytics per espandere il 

strategie

Le opportunità per il canale secondo 
Avnet: IoT e M2M
Craig Smith, Director IoT & Analytics di Avnet, esplora il vero 
potenziale di fatturato e di crescita per il canale generato  
da IoT e M2M 
di Giuseppe Saccardi
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proprio portafoglio e rac-
coglierne i vantaggi eco-
nomici.
Big data = più storage 
- I consumatori utilizzano 
ogni giorno una immensa 
quantità di dati. Quando 
per esempio si consulta-
no le previsioni del tempo 
si utilizzano informazioni 
ricavate da modelli mate-
matici complessi basati su 
motori di analisi di livello 
enterprise. Questo crea 
una domanda di mercato 
per i servizi e le soluzioni 
di storage dedicate ai big 
data, non soltanto prodotti 
per l'analisi e la business 
intelligence.
Sicurezza e conformi-
tà - I big data implicano 
anche grandi rischi per la 
sicurezza. Per le organizza-
zioni aumenta la responsa-
bilità rispetto alla privacy 
e alle informazioni sicure, 

contemporaneamente al 
rispetto delle normative 
nell'area EMEA. I servizi e 
i software per la sicurezza 
sono chiamati a gestire 
i trasferimenti dei dati e 
delle analisi, a prescindere 
dalla localizzazione, senza 
perdita di dati e senza in-
trusioni.
Mobilità - La mobility 
aggiunge una ulteriore 
dimensione rispetto le 
esigenze di gestione e 
tracking degli asset, così 
come in relazione alla tra-
smissione sicura di dati at-
traverso le reti pubbliche. 
Questo trend evidenzia an-
cora una volta il problema 
della sicurezza, dato che 
le aziende devono essere 

in grado di identificare le 
minacce anche da remoto. 
Le esigenze del mercato 
Mobility ampliano le pos-
sibilità di implementare 
soluzioni per l'access ma-
nagement e servizi di ve-
rifica dell'origine dei dati, 
creando quindi un'altra op-
portunità IoT per il canale.
Servizi - L'esigenza di 
analisi predittive è un'oc-
casione ideale per gli ope-
ratori di canale sufficien-
temente agili e qualificati 
che potranno approfittarne 
per offrire i relativi servizi e 
consulenze. Ciò permette-
rà loro di essere accanto ai 
clienti nel momento in cui 
essi identificheranno nuo-
ve applicazioni business 
per l'Internet of Things 
e Machine to Machine 

(M2M), perché dovranno 
essere pronti ad offrire 
soluzioni che utilizzano i 
prodotti migliori in ambito 
software, networking e si-
curezza.

IoT: la realtà dei fatti
L'Internet delle cose è una 
realtà già adesso. Nello 
svilupparsi delle diverse 
fasi dell'IoT e del M2M 
sarà impossibile per il ca-
nale tenere sotto controllo 
ogni opportunità.
È tempo, suggerisce Av-
net, di mettere a frutto il 
potenziale di business di 
internet e puntare sulle 
aree di interesse dei clien-
ti, e sostenere la propria 
strategia aziendale e di 
prodotto a lungo termine. 
Costruire un robusto eco-
sistema Internet of Things 
con la distribuzione al 
centro, si prospetta quin-
di come il modo per ave-
re successo nel prossimo 
anno.
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ACCORDI
Avnet amplia 
l'offerta per il 
software defined 
storage
Il distributore di soluzioni IT 
Avnet ha siglato un nuovo 
accordo per la distribuzione 
sul territorio italiano di Infi-
nibox di Infinidat. Si tratta di 
una soluzione di software-
defined storage di classe 
enterprise ad alte presta-
zioni e scalabile che, sepa-
rando il software dall'har-
dware, permette l'adozione 
dell'ultimo modello di com-
ponenti hardware, pre-
servandone l'investimento 
complessivo (TCO). InfiniBox 
garantisce affidabilità tipica 
di architetture mainfra-
me con una disponibilità 
del 99,99999%, secondo 
quanto dichiarato dalla 
società. La soluzione di Infi-
nidat consente di consolida-
re capacità multi-petabyte 
in un unico rack, capacità 
che unita alla continua 
protezione dei dati e ai 
numerosi livelli di automa-
zione, offre un elevato livello 
di efficienza e di produttività 
dello storage, riducendone 
'l'overhead operativo', la 
complessità e i costi.

ACCORDI
Zycko espande 
l'offerta di Riverbed 
con SteelConnect
Si consolida la partnership 
tra il distributore Zycko e 
Riverbed Technology, con 
l'inserimento a portfolio 

della soluzione SteelCon-
nect, per la software-defi-
ned WAN, ora a disposizio-
ne dei partner italiani.
Zycko offre già un'am-
pia gamma di soluzioni 
Riverbed a portafoglio e 
con questa aggiunge una 
soluzione per il Software-
Defined Networking a livello 
applicativo di prossima 
generazione, pensato per 
l'era del cloud, dove le reti si 
adattano alle esigenze delle 
applicazioni. SteelConnect 
è stata lanciata la scorsa 
estate e attualmente è 
disponibile nella versione 
2.0. In qualità di Training 
Partner autorizzato di 
Riverbed in Italia, Zycko 
può contare su un team 
ampio di esperti tecnici 
e commerciali certificati. 
Inoltre il distributore porta 
avanti attività svolte con-
giuntamente con il vendor 
e i partner sui clienti finali, 
supportati con competenza 
in tutta la fase progettua-
le, dall'analisi dei requisiti 
all'identificazione delle solu-
zioni migliori, fino all'imple-
mentazione dei prodotti e 
all'assistenza post-vendita.

ACCORDI
Softpi distribuisce la 
videoconferenza di 
VisoCon
Il distributore a valore 
aggiunto, Softpi, ha firmato 
un nuovo accordo di part-
nership per la distribuzione 
in Italia della soluzione per 
la videoconferenza cloud 

based di VisoCon, Eyeson, 
che si basa sulla tecnologia 
proprietaria Single Stream.
Il software di VisoCon 
consente di erogare in mo-
dalità as a service servizi 
di conferenza alle aziende  
e grazie alla tecnologia 
proprietaria è in grado di 
combinare i diversi stream 
video e audio interconnessi 
nel sistema all'interno di un 
unico flusso di dati.
Queste caratteristiche 
conferiscono alla soluzione 
Eyeson una scalabilità che 
la rende adatta ad aziende 
piccole, medie e di grandi 
dimensioni poiché è pos-
sibile modulare in tempo 
reale la presenza dei 
partecipanti a una video-
conferenza, gestendone 
a piacimento il potenziale 
collaborativo. Inoltre, grazie 
all'erogazione attraverso il 
cloud, Eyeson non richiede 
agli utenti il download o 
l'installazione di program-
mi. Consente di usufruire 
di corsi online, webinar e 
meeting, semplicemente 
tramite la connessione 
browser Web o su piatta-
forme iOS e Android.
La soluzione di VisCon è 
protetta da un perimetro 
di sicurezza costruito con 
sofisticate procedure di co-
difica e di crittografia delle 
informazioni e rappre-
senta per gli ISV e system 
integrator una soluzione di 
collaboration con molte-
plici ambiti di applicazione 
da integrare nella propria 

offerta, grazie anche alla 
possibilità di impiegare le 
API per la sintesi dei codici 
sorgente e per un accesso 
immediato al network dei 
contatti.

TURNOVER
Andrea Falleni AD iDI 
CAPGEMINI In Italia
Capgemini Italia, società 
che offre servizi di con-
sulenza, tecnologia e 
outsourcing, ha assegnato 
la carica di Amministra-
tore Delegato ad Andrea 
Falleni, entrato in azienda 
dal 2011, in seguito all'ac-
quisizione di AIVE BST, 
dove ha ricoperto il ruolo 
di COO e responsabile dei 
mercati Financial Services 
e Manufacturing. Il mana-
ger sarà anche responsa-
bile della divisione Applica-
tion Services di Capgemini 
Eastern Europe. Falleni si 
occuperà d'ora in avanti di 
rafforzare il business della 
società italiana nelle aree 
di Innovazione e Digital 
Transformation, puntan-
do sui mercati a elevato 
potenziale di crescita, e di 
sviluppare i rapporti con i 
partner, estendendo la col-
laborazione con le aziende 
emergenti del panorama 
tecnologico.


